Porozmawiajmy
0 zagranicznym &%
hiznesie...

STRATEGIE WEJSCIA NA ZAGRANICZNE RYNKI
TRANSGRANICZNA SPRZEDAZ TOWARGW

17 lictopada 2022 r. (czwartek), godz. 11:00 - 13:30

Konin, Aleje 1 Maja 7a - CKiS Dom Kultury Oskard, sala multifunkcyjna

11:00-11:10 Otwarcie spotkania
Srodki na rozw¢j i ekspansje zagraniczna
Katarzyna Kierzek-Koperska, Wiceprezes Zarzadu Wielkopolskiego Funduszu Rozwoju sp. z 0.0.

11:10-11:20  Sie¢ Enterprise Europe Network - Twoj partner w drodze do miedzynarodowego sukcesu
Agnieszka Dixa, Local Manager, Network Partner | Enterprise Europe Network

11:20-11:50 Internacjonalizacja przedsiebiorstw przy wsparciu PAIH
Ekspert Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu S.A.
v ABC eksportera - dobre praktyki

v Jak wyréznic sie na tle konkurencji i budowacé przewagi konkurencyjne?

v Strategie wejscia na zagraniczne rynki i rozwoju prowadzonej dziatalnosci

11:50-12:00 Przerwa kawowa

12:00-13:00 Wykorzystanie marketplace do sprzedazy miedzynarodowej

Mateusz Grzywnowicz, Head of Selium, dziatu platformy Shoper odpowiedzialnego za
rozw0j sprzedazy na marketpalce. Specjalizuje sie w najwiekszych globalnych portalach
sprzedazowych

« Jaksprzedawac¢ na Amazonie i eBay?
«  Dobdr platform marketplace w zaleznosci od rynku (obszar terytorialny i profil firmy)

13:00-13:30  Skuteczna sprzedaz online na rynkach zagranicznych
Dominika Kucinska, Education and Merchant Development Partner, Allegro.pl

+  Platformy marketplace jako efektywny sposéb wejscia na rynki zagraniczne

«/ Transgraniczna sprzedaz towaréw - praktyczne wskazdéwki
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