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CROSS BORDER E-COMMERCE 

Otwarcie spotkania
E-biznes: środki na rozwój i ekspansję zagraniczną
Przedstawiciel Zarządu Wielkopolskiego Funduszu Rozwoju sp. z o.o.

11:00-11:15 

11:15-11:30 

11:30-13:30 

Handel online jako cel zrównoważonego rozwoju w biznesie
Jakub Paduch, Ekspert ds. zrównoważonego rozwoju, Wielkopolski Fundusz Rozwoju sp. z o.o.

Skuteczna sprzedaż online na rynkach zagranicznych
Jak Twoja firma może wykorzystać lokalny oraz globalny potencjał e-commerce i marketplace?
Konrad Zach, ekspert cross border e-commerce

KONRAD ZACH
CEO thinkhub.pl, od 20 lat pomaga firmom budować, optymalizować i rozwijać internetowe
kanały sprzedaży w modelach B2C, B2B oraz marketplace. Pracuje dla liderów m.in. w branży
FMCG, dystrybucji książek, IT, fashion, health&beauty w Polsce, Europie oraz Azji. 

Potencjał rynku e-commerce - kluczowe trendy na rynku UE, Azji oraz rynków wschodzących.

Bariery wejścia na rynki zagraniczne: kulturowe, technologiczne, operacyjne i formalne.

Platformy marketplace jako efektywny sposób benchmarku rynków zagranicznych. 
Przykłady popularnych platform w podziale na rejony geograficzne i modele biznesowe.

Pozyskiwanie informacji na temat rynku zagranicznego online. Praktyczne case study.

Własny e-commerce marketplace dedykowany rynkom zagranicznym - modelowy ekosystem. 

Źródła inspiracji na temat globalnego e-commerce.

Q&A i poczęstunek.

Porozmawiajmy 
o zagranicznym
biznesie...

http://thinkhub.pl/

